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Obiettivi formativi:
• Imparare a strutturare una attività di Raccolta 

Fondi da Investitori Privati (Fondazioni, Aziende e 
Grandi Donatori) 

• Analizzare e approfondire il variegato mondo delle 
Fondazioni di erogazione italiane, a partire dal 
territorio veneto, per comprendere come entrare 
in contatto e costruire percorsi di partenariato 
e collaborazione che vadano oltre la semplice 
risposta ai bandi.

• Comprendere come il dotarsi di un approccio 
professionale nella ricerca di Investitori Privati 
(Fondazioni, Aziende e Grandi Donatori) stia 
diventando un’attività sempre più centrale nella 
strategia di diversificazione dei finanziamenti degli 
Enti del Terzo Settore

Contenuti specifici:
Il corso affronterà uno dei segmenti più interessanti nella 
Raccolta Fondi per gli Enti del Terzo Settore: la Raccolta Fondi da 
Investitori Privati (Fondazioni, Aziende e Grandi Donatori).

Tipologia:  IN PRESENZA

Docente:  Stefano Oltolini 

Durata:  Corso di 8 ore dalle ore 09.00 alle 17.30 * 
 * pausa pranzo di mezz’ora  

Data: 27/01/2024

Sede:  Centro di Servizio per il Volontariato 
 Contrà Mure San Rocco 37/A - Vicenza

FONDAZIONI, AZIENDE 
E GRANDI DONATORI
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Oltre a definirne la metodologia e gli strumenti principali, tra cui 
il database e le schede di approfondimento, il corso si focalizzerà 
sulle potenzialità offerte dalle Fondazioni territoriali e nazionali 
per gli Enti del Terzo Settore. Verranno analizzate le principali 
tipologie di Fondazioni sul territorio: bancarie, aziendali, 
famigliari. Particolare rilievo verrà dato al metodo di relazione 
efficace con le Fondazioni, sia quando utilizzano bandi, sia 
quando adottano diversi strumenti di scelta dei propri partners.
Un laboratorio pomeridiano consentirà di esercitarsi su 
come profilare e prendere contatto con Aziende e Fondazioni 
erogatrici.


